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TIS – Informační systém 
Teiresiás



PŘEDBĚŽNÁ TRŽNÍ KONZULTACE

Program

• Představení projektu

• Zadávací řízení

• Uvažovaný způsob hodnocení

• Diskuse



PŘEDSTAVENÍ PROJEKTU

O zadavateli – středisku Teiresiás MU

• celouniverzitní pracoviště

• garantuje přístupnost studijních oborů MU pro studenty se 
specifickými nároky

• garantuje přístupnost pracovního prostředí pro zaměstnance 
se specifickými nároky

• smyslové postižení (zrakové, sluchové)
• pohybové postižení
• specifické poruchy učení, psychické obtíže ad.



PŘEDSTAVENÍ PROJEKTU

Záměr projektu – vytvořit Informační systém Teiresia

• pro koordinaci služeb střediska

• modulární webová aplikace (připravenost na přidávání 
dalších agend)

• návaznost na data z celouniverzitního Informačního systému 
MU

• uživatelé systému: primárně zaměstnanci střediska, v menší 
míře studenti a externí partneři



PŘEDSTAVENÍ PROJEKTU

Informační systém Teiresia – základní agendy

• Lidé

• Přijímací řízení

• Dispečink tlumočnických, přepisovatelských a asistenčních 
služeb

• Rozvrhování místností

• Studijní administrativní agenda

• Statistiky



PŘEDSTAVENÍ PROJEKTU

Informační systém Teiresia – výchozí stav

• široká řada jednoúčelových řešení – aplikací

• různorodost nynějších aplikací (malé webové aplikace, 
spreadsheety, samostatný souborový server ad.)

• chybějící provázanost, zdvojování evidence, ruční zpracování



ZADÁVACÍ ŘÍZENÍ

• Název: TIS – Informační systém Teiresiás

• Nadlimitní veřejná zakázka

• Jednací řízení s uveřejněním

• Předpokládaná hodnota: 5.580.000 Kč bez DPH

• Předpoklad vyhlášení: říjen 2020

• Uzavření smlouvy/zahájení realizace: předpoklad červen 2021



JEDNACÍ ŘÍZENÍ S UVEŘEJNĚNÍM

• zahájení řízení uveřejněním oznámení ve Věstníku

• „kvalifikační fáze“

• podání předběžných nabídek

• jednání o předběžných nabídkách/zadávacích podmínkách

• podání nabídek

• hodnocení nabídek

• ověřovací fáze

• rozhodnutí o výběru

• podpis smlouvy



ZAPOJENÍ DODAVATELŮ

• PTK

• zpětná vazba z PTK (dotazník)

• jednací řízení s uveřejněním

• kvalitativní hodnocení

• ex post setkání



METODA HODNOCENÍ NABÍDEK

Obecně k hodnocení

• snaha o zohlednění kvality nabídky/dodavatele

• snaha o nejlepší poměr kvality a ceny

• hodnocení kvality = příležitost pro dodavatele, nikoliv povinnost

• metoda Best Value Approach a její česká podoba - metoda m4E



METODA BVA/M4E
https://www.sfdi.cz/soubory/obrazky-clanky/metodiky/2019_metodika_hodnoceni_nabidek.pdf

https://www.koncepcebim.cz/478-doporuceni-k-hodnoceni-nabidek-pri-zadavani-verejnych-zakazek

https://www.sfdi.cz/soubory/obrazky-clanky/metodiky/2019_metodika_hodnoceni_nabidek.pdf
https://www.koncepcebim.cz/478-doporuceni-k-hodnoceni-nabidek-pri-zadavani-verejnych-zakazek


PRINCIPY BVA/M4E

• orientace na naplnění projektových cílů (Účelu VZ)

• využívá odbornost dodavatele - experta

• motivuje dodavatele k proaktivitě

• výběr na základě objektivních, (i pro laika) srozumitelných a 
ověřitelných informací

• vazba: výběr – ověření - realizace



ÚČEL VZ

• smysl a cíle realizace VZ

• potřeby a očekávání zadavatele

orientace na kvalitu, specifické potřeby zadavatele, čas, společensky 
odpovědná témata...

= čeho MÁ BÝT (realizací předmětu VZ) dosaženo



UVAŽOVANÝ ÚČEL VZ

• Maximální ochrana osobních údajů

• Co nejlepší spolehlivost systému

• Co nejlepší podpora systému jeho Zhotovitelem

• Co nejpřívětivější uživatelské rozhraní umožňující vysokou efektivitu 
práce pracovníkům Teiresiás

• Snadnost a rychlost použití systému uživatelům z řad studentů



PŘEDMĚT VZ

= čeho BUDE dosaženo

• minimální požadavky = maximální

• provazba s účelem VZ prostřednictvím hodnotících kritérií



Účel, cíle 
VZ

Nabídka

Hodnotící 
kritéria

Kvalifikace

Technické a 
obchodní 
podmínky

EKOSYSTÉM ZD



HODNOTÍCÍ KRITÉRIA

• Odborná úroveň

• Rizika

• Pokročilé řešení

• Vlastnosti a schopnosti Projektového manažera

• Nabídková cena



„Slib“ 
dodavatele

Přínos      
pro účel, 
cíle VZ –
číselně

Důkazy –
funguje to

Výběr dle 
kvality

NABÍDKA



ODBORNÁ ÚROVEŇ

Co si představit...

• dodavatel, který nabídne nejlepší naplnění všech bodů účelu VZ, 
hodnocen nejlépe

• naplnění účelu VZ číselně

• musí doložit reálnost nabízeného naplnění účelu VZ (např. reference)



DOKUMENT ODBORNÉ ÚROVNĚ

Dokument OU: 05_1_TIS_Odborna_uroven_Dokument.docx

Kontrolní list 05_2_TIS_Odborna_uroven_Kontrolni_list.docx

Tipy: 05_3_TIS_Odborna_uroven_Tipy.docx

https://4econsult.sharepoint.com/:w:/r/sites/TeiresisMUTIS/Sdilene%20dokumenty/General/01_Zadavaci_dokumentace/01_Zadavaci_dokumentace/05_1_TIS_Odborna_uroven_Dokument.docx?d=w10e1c1210bfd444f8b8d0e913d1bc48e&csf=1&web=1&e=lG1fbL
https://4econsult.sharepoint.com/:w:/r/sites/TeiresisMUTIS/Sdilene%20dokumenty/General/01_Zadavaci_dokumentace/01_Zadavaci_dokumentace/05_2_TIS_Odborna_uroven_Kontrolni_list.docx?d=wd8f9ac29b23b49039ef485cbe2faddd2&csf=1&web=1&e=xR8Xfg
https://4econsult.sharepoint.com/:w:/r/sites/TeiresisMUTIS/Sdilene%20dokumenty/General/01_Zadavaci_dokumentace/01_Zadavaci_dokumentace/05_3_TIS_Odborna_uroven_Tipy.docx?d=w2c784f83f43844b1980e36c89d4d258e&csf=1&web=1&e=UPto5j


RIZIKA

Co si představit...

• dodavatel identifikuje relevantní riziko ZADAVATELE

• dodavatel navrhne opatření k řízení/eliminaci rizika

čím lépe se mu to podaří, tím více bodů dostane

• musí doložit reálnost opatření (např. reference)



DOKUMENT RIZIK

Dokument: 06_1a_TIS_Rizika_2.0_Dokument.docx

Kontrolní list: 06_2a_TIS_Rizika_2.0_Kontrolni-list.docx

https://4econsult.sharepoint.com/:w:/r/sites/TeiresisMUTIS/Sdilene%20dokumenty/General/01_Zadavaci_dokumentace/01_Zadavaci_dokumentace/06_1a_TIS_Rizika_2.0_Dokument.docx?d=wab7ef2e98aea4af5a68a1ed188514c2a&csf=1&web=1&e=ejvr3b
https://4econsult.sharepoint.com/:w:/r/sites/TeiresisMUTIS/Sdilene%20dokumenty/General/01_Zadavaci_dokumentace/01_Zadavaci_dokumentace/06_2a_TIS_Rizika_2.0_Kontrolni-list.docx?d=wb865a5e522fe4685bf8569e6993c6f5e&csf=1&web=1&e=YWzOkE


POKROČILÉ ŘEŠENÍ

Co si představit...

• dodavatel, který nabídne nejlepší naplnění bodu účelu VZ, který je 
věnován „vylepšování“, bude hodnocen nejlépe

• naplnění bodu účelu VZ číselně

• musí doložit reálnost nabízeného naplnění bodu účelu VZ (např. 
reference)



DOKUMENT POKROČILÉHO ŘEŠENÍ

Dokument: 07_1_TIS_Pokrocile_reseni_Dokument.docx

Kontrolní list: 07_2_TIS_Pokrocile_reseni_Kontrolni_list.docx

https://4econsult.sharepoint.com/:w:/r/sites/TeiresisMUTIS/Sdilene%20dokumenty/General/01_Zadavaci_dokumentace/01_Zadavaci_dokumentace/07_1_TIS_Pokrocile_reseni_Dokument.docx?d=wa73c2823c8194e48807b62527adacdd5&csf=1&web=1&e=OtkC7q
https://4econsult.sharepoint.com/:w:/r/sites/TeiresisMUTIS/Sdilene%20dokumenty/General/01_Zadavaci_dokumentace/01_Zadavaci_dokumentace/07_2_TIS_Pokrocile_reseni_Kontrolni_list.docx?d=w44e26a02ed2e4652867bf1c75fedc707&csf=1&web=1&e=t4mnVM


VLASTNOSTI A SCHOPNOSTI PROJEKTOVÉHO MANAŽERA

Co si představit...

• zadavatel v ZD popíše, že/jak/o čem budou probíhat pohovory mezi 
komisí a PM

• dodavatel v nabídce uvede osobu PM

• pohovor s PM odpovídá pohovoru uchazeče o zaměstnání

• během pohovoru jsou zjišťovány klíčové vlastnosti a schopnosti PM, 
které jsou předem uvedeny v ZD (zda je PM projevil, že je 
má/nemá/neprojevil nic) 



HODNOCENÍ

• „dvouobálková“ metoda v el. nástroji E-ZAK (?)

• nabídky se porovnávají ve vztahu k naplnění Účelu VZ



OVĚŘOVACÍ FÁZE

• jen s nejlépe hodnoceným dodavatelem

• po vyhodnocení, ale před uzavřením smlouvy

• ověření pravdivosti hodnocených údajů

• představení postupu realizace VZ

• vytvoření plánu řízení rizik

• nastavení mechanismu ke sledování řádnosti a včasnosti realizace VZ 
(maximální transparentnost!)

• týdenní reporty



Díky za pozornost!

Jana Plachetská

W: www.4econsult.cz

M: +420 608 239 833

E: jana@4econsult.cz
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